
Decra®. Zukunft sicher bedacht.

www.decra-dach.de

Die Decra Dachsysteme GmbH ist ein Unternehmen des dänischen Icopal-Konzerns - ein mit 37 Fabriken in Europa und Nordamerika sowie 
Niederlassungen in 92 Ländern führender Dachbaustoff-Produzent in Europa. Über 3800 Mitarbeitern erwirtschaften einen Umsatz von 
1 Milliarde Euro. Unter dem Markennamen Decra® vertreiben wir in Deutschland eine extrem beständige und sturmsichere Deckung für 
flach oder steil geneigte Dächer, für Sanierung oder Neubau, die auch für die Leichtbauweise geeignet ist. Für den weiteren Ausbau unserer 
Marktaktivitäten suchen wir als Verstärkung unseres Vertriebsteams eine engagierte Persönlichkeit als

Fachberater im Außendienst
für das Gebiet Nordbayern – Südthüringen – sächsisches Vogtland – Rhön

Ihre Aufgaben: 
•	 Pflege der bestehenden Beziehungen und Förderung der Aktivitäten

•	 Aufbau neuer Kontakte und erkennen ungenutzter Potentiale im Markt

•	 Aktiver Ausbau der Marktanteile und stetige Neukundengewinnung

•	 Chancen erkennen – Aktionen definieren – Maßnahmen umsetzen

•	 Objektbearbeitung: Von der Planung über Ausschreibung bis zur Verlegung

•	 Zielgruppenbearbeitung: Verarbeiter, Architekten, Bauträger, Händler

•	 Anwendungsberatung auch vor Ort

Ihr Profil: 
•	 Sie haben bestehende, sehr gute Kontakte im Dachsektor zu Verarbeitern, Händlern und Planern aufgrund Ihrer aktuellen Position

•	 Sie sind gewohnt, selbstständig zu arbeiten und sind gut organisiert

•	 Sie haben gute Erfahrungen im Vertrieb und in der Projektarbeit sammeln können

•	 Sie sind sicher im Umgang mit den zuständigen Partnern in der Objektbearbeitung 

•	 Ihr Kontakt zu Verarbeitern ist gut

•	 Sie haben Freude am Umgang mit Menschen und verfügen über ein aufgeschlossenes  Wesen

•	 Sie sind idealerweise Dachdeckermeister oder ähnlich und haben ein gutes kaufmännisches Verständnis

•	 Sie sind den Umgang mit der EDV gewohnt und haben Erfahrung in der Anwendung von Word, Excel und  

E-Mail (vorzugsweise mit Lotus Notes) 

•	 Der gemeinsame Erfolg motiviert Sie

•	 Sie wohnen idealerweise in der Region Nordbayern / Südthüringen und reisen gerne

Wir bieten Ihnen:  
•	 eine leistungsgerechte Vergütung, bestehend aus solidem Fixum, variablem Erfolgs- bzw. Prämienanteil

•	 eine langfristige Tätigkeit in einem interessanten und spannenden Umfeld

•	 alle notwendige Unterstützung durch ein erfahrenes Team eines im Markt führenden Unternehmens

•	 ein Firmenfahrzeug der Mittelklasse, auch zur privaten Nutzung

•	 die üblichen Kommunikationsmittel und Ausstattung eines Homeoffice

Interessiert? 
Wir freuen uns auf Ihre Kurzbewerbung inkl. Lebenslauf per E-Mail an: Herrn Christoph Koppe, Vertriebsleiter Decra®, decko@icopal.com


